(; latinX

Guia para Optimizar tu Publicacion en
LatinXConnect

Cémo mejorar la visibilidad de tu negocio, servicio o
emprendimiento

“Cuando un negocio latino se muestra con claridad, toda la
comunidad avanza’.

1]Introduccién

Por qué optimizar tu perfil es clave para ganar visibilidad y oportunidades
Publicar tu negocio en LatinXConnect es el primer paso.

Pero optimizar tu perfil es lo que realmente hace la diferencia entre “estar listado” y ser
encontrado, elegido y contactado.

En el 2026, la visibilidad no depende solo de tener redes sociales. Depende de estar en el lugar
correcto, con la informacién correcta, y de mostrar tu negocio de forma clara y confiable para
que las personas puedan decidir rapido.

Un perfil optimizado te ayuda a:

aparecer mejor en busquedas dentro de la plataforma

generar mas confianza desde el primer vistazo

recibir mas mensajes y oportunidades reales

mostrar profesionalismo, aunque tu negocio esté comenzando
aprovechar el lanzamiento masivo de LatinXConnect en el 2026.



Esta guia fue creada para ayudarte a mejorar tu publicacion paso a paso, de forma simple y sin
complicaciones técnicas.

No necesitas tener todo perfecto, solo necesitas tener lo esencial bien armado y seguir
mejorando con el tiempo.

“Porque cuando un negocio latino se muestra con claridad... la comunidad lo encuentra,
lo apoya y crece con él”.

2) Tu perfil como carta de presentacion digital

En LatinXConnect, tu perfil es mucho mas que una publicacion.

Es tu carta de presentacion digital frente a personas que no te conocen, pero que estan
buscando exactamente lo que vos ofrecés.

Cuando alguien entra a tu perfil, en pocos segundos se hace estas preguntas:

<~ ¢ Este negocio ofrece lo que necesito?

<~ ¢ Se ve confiable y profesional?

<~ ¢Entiendo claramente qué hace y como contactarlo?

Un perfil bien optimizado responde a esas preguntas rapidamente y sin confusion.

+ La primera impresion si importa

En el mundo digital, muchas decisiones se toman en segundos.
Un perfil claro, completo y ordenado transmite:

"4 seriedad

4 confianza

"4 profesionalismo

{74 compromiso con lo que hacés

No importa si tu negocio es grande o esta comenzando.

“La claridad genera confianza, y la confianza genera oportunidades”.



+ Estar publicado no es lo mismo que estar bien publicado

Muchos negocios estan en plataformas digitales, pero pocos estan realmente optimizados.
Un perfil bien publicado:

74 se encuentra mas facil

"4 se entiende mejor

{74 recibe mas visitas

{74 genera mas consultas

La diferencia no esta en la cantidad de texto, sino en qué informacién mostras y como la
mostras.

+ Pensa tu perfil como si fuera tu negocio hablando por vos.

Tu perfil trabaja por vos las 24 horas:
(74 explica lo que hacés

(74 muestra donde trabajas

{4 indica como contactarte

{74 transmite quién sos

Optimizarlo es asegurarte de que ese mensaje sea claro, honesto y alineado con lo que
querés ofrecer.

Idea clave

No se trata de tener el perfil perfecto, sino de tener un perfil que represente bien tu negocio y
facilite el contacto.

Un perfil optimizado abre puertas incluso cuando vos no estas presente.

3 Optimizacion del titulo y nombre del negocio

El nombre de tu negocio y el titulo de tu publicacién son la puerta de entrada a tu perfil.



Si no son claros, muchas personas no van a entrar, aunque tu servicio sea excelente.

+ Usa un nombre claro y reconocible

Utiliza el nombre real con el que las personas te conocen:

("4 el nombre de tu negocio
{74 tu nombre profesional si trabajas de forma independiente

<~ Evita abreviaciones confusas, siglas sin explicar o nombres que no describen lo que hacés.

¢+ Cuando agregar qué hacés

Si el nombre de tu negocio no deja claro el tipo de servicio, podés agregar una breve
aclaracion.

Ejemplos:
(74 Maria Lépez — Clases de Inglés
"4 Soluciones Rivera — Servicios de Plomeria

"4 Juan Pérez — Contador Publico

Esto ayuda a que las personas entiendan rapidamente qué ofrecés.

+ Evita nombres genéricos o poco informativos

Nombres como:

) “Servicios Varios”
) “Todo para el Hogar”
® “Negocios Latinos”

No comunican claramente tu propuesta y pueden generar confusion.

+ Palabras clave: usalas con criterio



Podés incluir una palabra clave si:
<~ ayuda a entender mejor tu servicio
<~ se siente natural

<~ no sobrecarga el titulo

No es necesario llenar el nombre de palabras clave. La claridad es mas importante.

+ Menos es mas

Un titulo corto y claro funciona mejor que uno largo y confuso.

Pensa en como lo leeria alguien que nunca escuchd hablar de tu negocio.

Consejo final

Si alguien ve solo el nombre de tu perfil,
¢entiende en pocos segundos qué hacés y cdmo podés ayudarlo?

Si la respuesta es si, vas por buen camino.

4)Cémo escribir una descripcién que conecte y

convierta

La descripcién de tu perfil es el espacio donde podés explicar, con tus propias palabras, qué
hacés, como ayudas y por qué elegirte.

No se trata de escribir mucho, sino de escribir claro.

+ Estructura recomendada para una buena descripcién

Podés pensar tu descripcion en tres partes simples:

1. Quién sos y qué hacés.
Explica brevemente tu actividad principal.



2. Qué servicios o soluciones ofrecés.
Conta qué tipo de productos o servicios brindas.

3. Como pueden contactarte o contratarte.
Indica de forma clara cémo trabajar con vos.

+ Usa un lenguaje claro y humano

Escribi como si le estuvieras hablando a una persona real, no a una empresa gigante.
Evita palabras técnicas innecesarias o frases muy formales.

<~ La cercania genera confianza.

+ Sé especifico, no genérico
En lugar de:
“Brindamos servicios de calidad”
Proba con:
“Brindamos servicios de limpieza residencial y comercial en Boston y alrededores.”

{74 Cuanto mas claro sos, mas facil es que la persona entienda si tu servicio es lo que esta
buscando.

¢+ Pensa en tu cliente ideal

Mientras escribis, preguntate:

? :qué problema ayudo a resolver?
? ;qué necesita saber esta persona para contactarme?

Tu descripcion debe responder esas preguntas.



¢+ Extension recomendada

e Ni muy corta
e Ni excesivamente larga

<~ Unos pocos parrafos bien escritos funcionan mejor que un texto extenso.

Tip practico

Leé tu descripcidn en voz alta. Si suena natural y se entiende facilmente, esta bien escrita.

Recorda

Una buena descripcion no vende agresivamente, explica con claridad.
Y cuando algo se entiende, es mas facil confiar.

5)Servicios y productos bien definidos

Listar correctamente tus servicios o productos facilita que las personas sepan qué hacés, como
podés ayudarlas y si sos la opcion adecuada para lo que estan buscando.

Un perfil claro evita preguntas innecesarias y genera contactos mas calificados.

+ Sé claro con lo que ofrecés

Defini tus servicios o productos de forma simple y directa.
Ejemplo:
e “Clases de inglés para adultos y nifos”

e “Servicios de plomeria residencial”
e “Diseno grafico para emprendedores y pequefias empresas”



<~ Evita términos ambiguos o demasiado generales.

+ Usa listas cuando sea posible

Si ofrecés varios servicios, una lista ayuda a que se entienda mejor.
Ejemplo:

e Consultoria

e Instalacion

e Mantenimiento

[ ]

Servicios a domicilio

(74 Las listas son mas faciles de leer que parrafos largos.

+ No hace falta explicar todo en detalle

Podés:

e nombrar el servicio
e explicar brevemente qué incluye

<~ Si necesitas dar mas detalles, eso puede hacerse luego por mensaje o llamada.

+ Diferencia servicios de productos

Si vendés productos y también ofrecés servicios, dejalo claro.
Esto ayuda a que el usuario entienda mejor tu propuesta.

+ Actualiza esta seccion con el tiempo

A medida que tu negocio crece, tus servicios pueden cambiar o ampliarse.

Revisar y actualizar esta seccion mejora tu perfil constantemente.



Tip importante

Pensa en esta seccidén como un mend.
Cuanto mas claro esté, mas facil es elegir.

<

6) Categoria y ubicacion: claves para aparecer en

busquedas

Elegir correctamente la categoria y la ubicacién de tu negocio es fundamental para que las
personas adecuadas puedan encontrarte.

Un perfil bien optimizado no solo se ve mejor, se encuentra mejor.

+ Elegi la categoria que mejor represente lo que hacés.

La categoria le indica a la plataforma qué tipo de negocio sos y en qué busquedas mostrarte.
<~ Elegi la categoria que mas se acerque a tu actividad principal.
Evita seleccionar categorias que no representen realmente tu servicio solo por “estar”.

Si ofrecés varios servicios, elegi la categoria principal y aclaralo en la descripcion.

* ¢Qué hacer si no encontras tu categoria?

Si no existe una categoria adecuada para tu negocio o servicio:

e no elijas una incorrecta
e escribinos a info@latinxconnect.org

Contanos:

<~ qué tipo de negocio o servicio ofrecés.
<~ qué categoria creés que seria la mas adecuada.


mailto:info@latinxconnect.org

Nuestro equipo evaluara la solicitud y, si corresponde, crearemos nuevas categorias para
representar mejor a la comunidad.

+ La ubicacién ayuda a conectar con las personas correctas.

Aunque brindes servicios online o a domicilio, la ubicacién sigue siendo importante.
Indica:

("4 ciudad y estado
"4 o el estado principal donde brindas tus servicios

Esto permite que las personas sepan:
{74 si trabajas en su zona

{4 si pueden contactarte
[74 si tu servicio es relevante para ellas

+ Servicios en varias ciudades o estados.

Si trabajas en mas de una zona:

e elegi una ciudad o estado principal.
e especifica las demas zonas en la descripcion.

<~ Esto mejora la claridad y evita confusion.

Consejo clave

Una categoria correcta + una ubicacion clara
= mas visibilidad + mejores contactos.



/JImagenes que generan confianza

Las imagenes son una de las partes mas importantes de tu perfil.
Un perfil con buenas imagenes genera mas visitas, mas confianza y mas contactos que uno sin
imagenes o con imagenes de baja calidad.

No necesitas fotos profesionales.
Necesitas imagenes claras, reales y representativas de tu negocio o servicio.

* ¢ Qué tipo de imagenes funcionan mejor?

Te recomendamos incluir imagenes que muestren:
{74 tu logo o identidad visual

{4 tus productos

{74 tu servicio en accién

[ tu espacio de trabajo (si aplica)

{74 vos o tu equipo trabajando (si corresponde)

<~ Las imagenes reales generan mas confianza que imagenes genéricas.

+ Cantidad recomendada

e 3 a5 imagenes por perfil

Esto es suficiente para mostrar profesionalismo sin sobrecargar.

+ Tamano, peso y formato ideal

Medidas recomendadas:

{74 1080 x 1080 px (formato cuadrado — ideal)
(74 1200 x 628 px (opcional horizontal)

Peso recomendado:



74 Menos de 1 MB por imagen
{4 Ideal: entre 200 KB y 700 KB

Formatos recomendados:

74 JPG — fotografias
74 PNG — logos o imagenes con fondo transparente

+ Optimiza tus imagenes antes de subirlas

Imagenes muy pesadas pueden afectar la carga de tu perfil.

Podés reducir el peso sin perder calidad usando esta herramienta gratuita: <~
https://tinypng.com

Solo subis la imagen, la descargas optimizada vy listo.

¢+ Errores comunes a evitar

() subir imagenes borrosas

Q) usar imagenes demasiado oscuras

() subir capturas de pantalla

() usar imagenes que no representan tu negocio

Tip final

Una buena imagen no es la mas perfecta, es la que representa fielmente lo que hacés.

8/Redes sociales y enlaces externos

Las redes sociales y enlaces externos ayudan a que las personas:

<~ conozcan mejor tu negocio


https://tinypng.com

<~ vean tu trabajo en accion
<~ confien mas en lo que ofrecés
< te contacten por el canal que prefieran

{74 Un perfil con enlaces bien cargados se percibe como mas activo y profesional.

* Qué redes sociales conviene agregar

No es necesario agregar todas.
Agrega solo aquellas que realmente usas y mantenés activas.

Las mas comunes son:

Instagram

Facebook

YouTube

Pagina web (si tenés)

<~ Es mejor tener pocas redes bien cuidadas que muchas abandonadas.

+ Formato correcto de los enlaces

Los enlaces deben ingresarse siempre en formato URL completa.
Ejemplos correctos:

"4 Instagram:
https://www.instagram.com/tunegocio

{74 Facebook:
https://www.facebook.com/tunegocio

"4 YouTube:
link a tu canal o perfil de YouTube

{74 sitio web:
https://www.tusitio.com

I\ Evita escribir solo el nombre de usuario (por ejemplo: @tunegocio).



L 4

Cémo usar las redes para reforzar tu perfil

Tus redes sociales pueden:

mostrar trabajos recientes
compartir testimonios

[ ]
[ )
e mostrar tu dia a dia
[ ]

humanizar tu marca

< Esto complementa la informacion de tu perfil y genera mayor confianza.

®

¢ Qué pasa si no tengo redes sociales?

No es obligatorio tener redes sociales para publicar tu perfil.

Si no las tenés, asegurate de que:

e tu descripcidn sea clara
e tus datos de contacto estén completos

<7 Con el tiempo, podés agregarlas cuando las vayas creando.

Consejo clave

Las redes sociales no reemplazan tu perfil en LatinXConnect,
lo refuerzan.

Un perfil claro + enlaces correctos = mas confianza y mas oportunidades.

g

Reviews y reputacion

Las resefias y opiniones de otros clientes son uno de los factores que mas influyen al momento
de elegir un negocio o servicio.



Un perfil con reviews transmite credibilidad, experiencia y confianza.

+ ¢ Por qué son importantes las reviews?

Las reviews ayudan a que las personas:

confien mas rapido

entiendan la experiencia de otros clientes
se animen a contactarte

elijan tu negocio frente a otros

<~ Muchas veces, una buena resefa vale mas que una larga descripcion.

+ Cbomo mostrar tus reviews de Google en LatinXConnect

Si tu negocio tiene resenas en Google Maps o Google My Business, podés mostrarlas
directamente en tu perfil.

Para hacerlo:

<~ Busca tu negocio en Google Maps

< Copia el Google Maps ID (Place ID)

< Pegalo en el campo correspondiente dentro de tu perfil en LatinXConnect
Esto permitira mostrar:

< tus resefas

< tu calificacion

<~ mayor transparencia para los usuarios.

+ Y si todavia no tengo reviews?

No pasa nada.
Muchos negocios estan comenzando y aun no tienen resefas.

En ese caso:
<~ Asegurate de tener un perfil completo y claro.

<~ Brinda un buen servicio.
< Pedi resefias de forma honesta a tus clientes con el tiempo.



{4 Las reviews llegan cuando el trabajo es bien hecho.

+ Buenas practicas con reseiias

e No publiques resefias falsas
e No exageres calificaciones
e Respondé de forma respetuosa cuando sea posible

<~ La autenticidad genera mas confianza que la perfeccion.

Idea clave

Las reviews no solo hablan de tu negocio, hablan de la experiencia que ofrecés.

'] Horarios y disponibilidad

Indicar correctamente tus horarios y disponibilidad ayuda a que las personas sepan cuando
pueden contactarte y como trabajar con vos.

Un perfil sin horarios claros puede generar dudas o hacer que pierdas oportunidades.

¢+ Completa tus horarios de atencion o de servicio.

Indica los dias y horarios en los que:
e atendés al publico
e brindas tus servicios
e respondés consultas

Ejemplos:

74 Lunes a Viernes — 9:00 AM a 6:00 PM
{74 Sabados — 10:00 AM a 2:00 PM



+ Servicios con cita previa

Si trabajas unicamente con citas, podés indicarlo claramente.
Ejemplos:

e Atencion con cita previa

e Servicios solo con reserva

e Consultas programadas

<~ Esto ayuda a organizar expectativas y evita confusiones.

+ Horarios flexibles o servicios online

Si tus horarios no son fijos o brindas servicios online, también podés aclararlo.

Ejemplos:
e Horarios flexibles
e Disponibilidad segun agenda
e Servicios online — horarios a coordinar
e La claridad siempre suma.

¢ Actualiza tus horarios cuando sea necesario

Si tus horarios cambian por temporada, feriados o crecimiento del negocio, recorda
actualizarlos en tu perfil.

Un horario actualizado transmite:
e profesionalismo

e organizacion
e respeto por el tiempo del cliente



Consejo clave

Un horario claro no limita tu negocio,
facilita el contacto.

Cuando las personas saben cuando y cdmo comunicarse con vos, es mas probable que lo
hagan.

1)Revisiéon y mejora continua de tu perfil

Tu perfil en LatinXConnect no es algo que se crea una sola vez y se olvida.
Es un espacio vivo, que puede crecer y evolucionar junto a tu negocio.

La mejora continua es lo que diferencia a los perfiles que solo estan publicados de los que
realmente generan resultados.

+ Revisa tu perfil periédicamente

Te recomendamos revisar tu perfil:

cada vez que agregas un nuevo servicio
cuando cambias horarios

cuando amplias tu zona de trabajo
cuando actualizas imagenes o redes

<~ Un perfil actualizado transmite profesionalismo y compromiso.

+ Ajusta tu informacién a medida que tu negocio crece.

Es normal que con el tiempo:

e mejores tus servicios
e cambies tu enfoque
e sumes nuevas areas de trabajo



<~ Asegurate de que tu perfil refleje siempre tu realidad actual, no la de cuando comenzaste.

* Aprovecha el contenido y los recursos de LatinXConnect.

LatinXConnect no es solo una plataforma de publicacion.
Es un ecosistema que te acompafia con:

guias
capacitaciones
webinars
recursos
comunidad

<~ Usé ese contenido para mejorar tu perfil y aprender nuevas formas de mostrar tu negocio.

+ Escucha a tus clientes
Las preguntas frecuentes, comentarios o sugerencias de tus clientes pueden ayudarte a:

mejorar tu descripcion
aclarar servicios
ajustar horarios
optimizar imagenes

<~ Muchas mejoras nacen del feedback real.

Idea clave

Un perfil que se revisa y mejora con el tiempo
es un perfil que sigue generando oportunidades.



1P)Buenas practicas y errores a evitar

Para que tu perfil tenga mayor impacto y siga generando oportunidades, te compartimos
algunas buenas practicas y los errores mas comunes que conviene evitar.

%4 Buenas practicas recomendadas

Completa tu perfil al 100 %

Un perfil completo siempre genera mas confianza que uno a medias.

Usa informacién clara y honesta

Deci exactamente qué hacés y como ayudas. La claridad atrae a las personas
correctas.

Revisa la ortografia y redaccion

Un perfil bien escrito se percibe como mas profesional.

Usa imagenes reales y representativas

Mostra tu trabajo, tus productos o tu servicio en accion.

Mantené tus datos actualizados

Horarios, redes sociales, ubicacion y servicios deben reflejar tu realidad actual.
Pensa en el usuario que te va a leer

Preguntate siempre: ; esto se entiende facil?, ¢ esto ayuda a decidir?

I\ Errores comunes a evitar

Dejar campos importantes sin completar

Usar descripciones muy cortas o genéricas

Elegir una categoria incorrecta

No agregar imagenes

Subir imagenes borrosas o que no representan tu negocio
No revisar la informacién antes de publicar

Pensar que el perfil debe ser perfecto desde el primer dia

Consejo final

Un buen perfil no se trata de verse “grande”, se trata de verse claro, confiable y real.
Cuando la informacion es clara, las oportunidades llegan con mayor facilidad.



1B)Cierre y llamado a la accién

Optimizar tu publicacion en LatinXConnect no es solo una mejora técnica.

Es una decision estratégica para que tu negocio, servicio o emprendimiento tenga mayor
visibilidad, mas confianza y mas oportunidades.

Cada perfil optimizado:

se entiende mejor

se encuentra mas facil

genera mas contactos

fortalece la comunidad latina en su conjunto

<~ No necesitas hacer todo de una sola vez.Lo importante es comenzar, aplicar estas
recomendaciones y mejorar tu perfil paso a paso.

%’ Préximos pasos

Te invitamos a:

revisar tu perfil actual

aplicar los consejos de esta guia

completar la informacién que falta

actualizar imagenes, servicios y horarios

seguir participando de la comunidad LatinXConnect

~ Tu perfil es tu espacio dentro de la plataforma.

{74 Cuanto mejor lo trabajes, mas valor va a generar para vos y para otros.

¥ Gracias por ser parte de LatinXConnect

Juntos estamos construyendo una red mas fuerte, mas visible y mas conectada para la
comunidad latina.



C., Encuentra recursos y oportunidades

El primer asistente virtual creado especialmente para la comunidad latina.
Podés escribirle directamente por WhatsApp y hacerle tus consultas sobre:

informacion util

recursos

oportunidades

organizaciones y profesionales que pueden ayudarte

< Escribile a Latinito aqui:
https://wa.me/17815566115

€5 Visita nuestra plataforma

Encontra negocios, profesionales, organizaciones y recursos pensados para la comunidad
latina en un solo lugar.

¢~ www.LatinXConnect.org

¥ Unite a la Comunidad de WhatsApp de LatinXConnect
Nuestro espacio principal para compartir:

oportunidades

recursos

eventos

capacitaciones

novedades de la plataforma

<~ Unite aqui:
https://chat.whatsapp.com/DVMOxfveSZPGqqg4tPxFLr0

Gracias por ser parte de LatinXConnect.
Juntos seguimos construyendo una red mas fuerte para la comunidad latina.


https://wa.me/17815566115
http://www.latinxconnect.org
https://chat.whatsapp.com/DVMOxfveSZPGqq4tPxFLr0
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